


Valkommen till Kandy'z!

Foretaget bildades 2007 av mig och
min kompanjon Staffan Hogstedt som
jag aven driver en ICA-butik tillsammans
med.

Den sommaren var jag pa vag till mitt
landsstalle och av ren nyfikenhet stanna-
de jag till langs vagen vid en godisbutik
som alltid verkade ha mycket kunder.
Jag gick in och sag att butiken hade ett
storre l6sgodissortiment an vad daglig-
varuhandeln erbjod. Dessutom hade go-
disbutiken ett bra lage dar manga bilister
passerade och latt kunde stanna till nar
de sag den stora skylten med "Godis” vid
vagkanten. Det var inte svart att forsta
varfor godisbutiken var sa valbesokt,
anda sag jag mojligheten att gora en san
har affarsverksamhet annu battre.

Trots det stora utbudet av l6sgodis
saknade jag manga sorter av mitt favorit-
godis i den valbesoOkta butiken.

- Om jag skulle driva en godisbutik skulle
mina kunder alltid kunna hitta sitt favo-
ritgodis dar, tankte jag. Ett annat omrade
som kunde forbattras var att se till att
butiken alltid var stadad och att godiset
alltid var frascht.

I min godisbutik skulle vi bestélla
farskt godis varje vecka istallet for att
ha stora lager. Godisladorna skulle ha
lock och kunderna skulle fa nydiskade
skedar att plocka godiset med... Sa gick

mina tankar dar och da och snart var min

affarsidé pa plats. Samma ar 6ppnade
jag och Staffan var forsta godisbutik pa
Nykopingsbro.

2012 ville vi 6ppna en ny butik i
Stockholm och erbjod da var van

Sonny Hedblom, som vi tidigare arbetat
med inom resebranschen, att bli delag-
are. Sedan dess har vi utvecklat koncep-
tet och etablerat fler butiker. 2016 bytte
butikskedjan namn fran Godisbolaget till
Kandy’z som vi varumarkesskyddade.
Samtidigt omorganiserade vi oss och blev
franchisegivare. Kandy’z fick sina forsta
franchisetagare samma ar.

Nu bestar Kandy'z-kedjan av flera
butiker som drivs av franchisetagare som
startat eget foretag for att bli sin egen
lyckas smed. Vi vet nu att var affarsidé
och koncept fungerar. Framéver kommer
vi att etablera minst 6 nya butiker per ar.
Visionen ar faststalld:

- Vi ska bli Sveriges ledande godisbutiks-
kedja med franchisetagare som trivs och
har hog I6nsamhet!

VALKOMMEN TILL KANDY’Z
-En god affar!

Dennis Soderhéll, delégare Kandy’'z AB
och grundare till Godisbolaget Sverige AB.



AFFARSKONCEPTET

Kandy’z driver butiker med inriktning pa farskt 16sgodis av hog kvalitet samt komplette-

rande produkter som fardigpackade godiskorgar, stycksaker och dryck m.m.
Sortimentet ar mycket brett med upp till 1000 sorter 16sgodis. Nagra butiker har &ven

glasscafé. Butikerna ar ytmassigt stora, rena och frascha. Ett besok pa Kandy’z &r en

upplevelse!

BUTIKSLAGEN

 Vid trafikerade genomfartsvagar/motorvagar.

« Intill bostadsomraden, handelsomraden eller vagstopp/knutpunkter.
* | storre stader.

LOKALER

¢ 250-500 kvm totalyta (250-400 kvm saljyta).

¢ Bakutrymmen; stadskrupp, forrad ca 30 kvm och personalutrymme.
¢ Hyra ca 800: -/kvm, max 1400: -/kvm beroende pa lage.
* Tillganglighet, bra infart till lokalen.

¢ Nedre vaningen.

¢ Gott om kundparkeringar.

* Sophantering, plats for komprimator utanfoér butiken.

e Lastkaj/lastintag.

 Taliga golv.

* Komfortkyla/AC, ej varmare an ca 22 grader.



FRANCHISETAGARE INOM KANDY’Z- KEDJAN

Med ett koncept som franchising slipper du ga igenom manga av de svarigheter och miss-
tag som manga nyforetagare tvingas uppleva till foljd av bristande erfarenhet. Att driva
eget foretag ger frihet och mojlighet att skapa nagot unikt. Det staller ocksa hoga krav pa
engagemang och uthallighet.

Som franchisetagare far du Kandy'z val utprovade affarskoncept som ger dig stora
mojligheter att driva en I6nsam verksamhet. Du far hjalp med uppstarten av din butik,
fardiga samarbetsavtal med leverantorer, kassasystem, utbildning, Idpande support samt
gemensam marknadsforing och produktutveckling. Dessutom far du kontakter med andra
franchisetagare inom Kandy’z och manga andra synergiférdelar som uppstar genom att
tillhdra en butikskedja.

Att starta eget ar alltid ett hart arbete och innebar ekonomiska risker oavsett om man
véljer att starta helt pa egen hand eller bli franchisetagare. Av Kandy’z far du ett fardigt
koncept och I6pande support och risken att misslyckas ar darmed mindre. Vi vill att det
ska ga bra for dig och att du ska trivas och vara en av oss i Kandy’z-kedjan. Framférallt
vill vi att din verksamhet ska vara I6nsam och vi kommer att vara engagerade och ge dig
bade forutsattningar och stottning for att du ska lyckas i ditt foretagande.




HUR MYCKET STARTKAPITAL BEHOVER JAG?

Att starta ett foretag, oavsett om det ar franchise eller ej, innebar alltid en viss investering
for lokal, inredning, inkdp av lager etc. Det finns olika finansieringsldsningar men det ar
viktigt att du som franchisetagare har en ordnad ekonomi och magjlighet att sjalv investera
mellan 200 000 och 300 000 kr i eget kapital. Den totala kostnaden for att etablera en
helt ny butik &r cirka 1 miljon kronor. Med hjélp av vara kontakter och finansiella sam-
arbetspartners hjalper vi dig att hitta en 16sning som passar bra for dig. Du maste vara
beredd och ha méjlighet att ga i borgen privat for att fa banklan.

VILKA AVGIFTER MASTE JAG BETALA SOM FRANCHISETAGARE?

¢ Avgift for rattighet. En engangskostnad som betalas i samband med tecknandet av
franchiseavtalet och som ar del av investeringen.

¢ En I6pande serviceavgift pa 6% av forsaljningen.

¢ En I6pande avgift pa 1% procent av forsaljningen till Kandy'z-kedjans gemensamma
aktivitetsmarknadsbudget.

VAD FAR JAG SOM FRANCHISETAGARE?

* Frihet och mdjlighet att driva en Idnsam verksamhet.

¢ Rétten att driva Kandy’z koncept inom ett visst omrade/lokal.

¢ Hjalp med uppstarten av din butik.

» Utbildning i Kandy’z-konceptet, butiksdrift och ekonomi.

» Fardiga samarbetsavtal och Kandy’'z framférhandlade formanliga inkbpsrabatter.

* Marknadsforingsstod, I6pande support och synergifordelar genom att tillhéra en butikskedja.

EN LONSAM BUTIK

Att butiken etableras i ratt omgivning ar en forutsattning for en I6nsam butik och har har
vi god erfarenhet, dven om man aldrig pa férhand kan vara helt séker pa hur férséljningen
verkligen ska bli. Resultatet ar sedan alltid en konsekvens av hur du arbetar med din loka-
la marknadsforing, forsaljning/butiksdrift och dina kostnader. | vara kalkyler tar vi med alla
kanda kostnader som hyror, I6ner etc. Reultatet beraknar vi bli battre och battre ju langre
verksamheten pagar eftersom kostnader for inventarierna skrivs av de forsta aren och fler
och fler kunder hittar till butiken ju mer inarbetad verksamheten blir. For att lyckas med
ditt foretag ar det nédvandigt att du fullt ut ar engagerad och arbetar i din godisbutik.

HUR GAR VI VIDARE?

1. Beso6k nagon av vara butiker och kann efter ordentligt - Ar detta ratt for dig?

2. Fundera igenom din personliga livssituation. Vill du starta eget foretag och dedikera de
narmsta aren at att fa det att blomstra?

3. Vem eller vilka berdrs av ditt beslut? Prata igenom situationen och dina tankar med

dem och klargor att du vill ha och behdver deras stdd i processen.

Se Over ditt ekonomiska nulage. Finns det utrymme att investera i ett eget foretag?

5. Kontakta oss pa Kandy’z om du &r intresserad eller har fragor.
Pa var hemsida fyller du i din intresseanmalan. www.kandyz.se/franchisetagare
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KANDY’Z HANINGE KANDY’Z HISINGEN

GLASSCAFE




"Malet ar att
bli Sveriges ledande
godisbutikskedja
med franchisetagare

som trivs och har hog
lonsamhet”
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